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1. El autoconsumo fotovoltaico. El factor clave hacia un mix más
eléctrico, descentralizado y descarbonizado.

La demanda se multiplica x 10

• Energías renovables

• Redes inteligentes

• Almacenamiento de energía a gran escala

• Transformación digital

• Movilidad sostenible

Evolución de la “Red Eléctrica”

Cada vez menos lineal…..más agentes/gestores….varios “modelos de negocio”  coexistiendo 

sobre la misma RED…..
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Cambio a vectores  
energéticos con  

menores emisiones

Generación  
eléctrica libre de 

emisiones

Eficiencia  
energética

Vehículo eléctrico  
# 4-6millones
> 100.000 puntosde  
recarga

Autoconsumo
> 1 millón de instalaciones  
de autoconsumo

Renovable centralizada  
45-55 GW
de capacidadrenovable

MAE,s Medidas de  
ahorro energéticoen  
industrias y pymes

CTE nZEB Edificiosde  
consumo casi nulo

Rehabilitación de  
viviendas

Expansión 5G

1. El autoconsumo fotovoltaico. El factor clave hacia un mix más eléctrico, descentralizado y descarbonizado.
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Actividades incipientes en el sector eléctrico



Actualidad y novedades regulatorias

Las condiciones  

administrativas,  

técnicas y  

económicas

La definición del  

concepto de  

instalación  

próxima a  efectos 

de  autoconsumo  

compartido

El desarrollo del  

autoconsumo  

individual y  

colectivo

El mecanismo de  

compensación  

simplificada  entre 

déficits y  

excedentes en  

producciones  

asociadas

La organización y  

procedimientos  de 

inscripción y  

comunicación de  

datos al registro  de 

autoconsumo  de 

energía  eléctrica

1.

Dentro de estas estrategias de transición  energética. Con la 
aprobación del RD 244/2019 del  5 de abril, se da un paso 
más en la transición  energética de España y establece:

2. 3. 4. 5.

2.
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Autoconsumo  
INDIVIDUAL

Un consumidor 
asociado

o

Autoconsumo  
COLECTIVO

Varios  
consumidores  

asociados

Instalación

PRÓXIMA en

RED INTERIOR

Conexión  
Red interior

SIN excedentes
Existen mecanismos anti-vertido

CON excedentes  
ACOGIDA a compensación

Fuente renovable  Potencia de 

producción ≤ 100kW  Contrato único

consumo-auxiliares

Contrato de compensación

No hay otro régimen retributivo

CON excedentes
NO ACOGIDA a compensación

Resto de instalaciones con excedentes

CON excedentes
NO ACOGIDA a compensación

Instalaciones con excedentes

Instalación PRÓXIMA  a 
TRAVÉS DE RED

Conexión en red BT del mismo centro  de

transformación

Distancia entre contadores  

generación-consumo<500m.

Misma referencia catastral (14 dígitos)

2 tipos de instalaciones:

AUTOCONSUMO SIN EXCEDENTES
•Con un sistema antivertido que impide la  
inyección a red.

AUTOCONSUMO CON EXCEDENTES
Dos subcategorías:

• Acogidas a compensación

• No acogidas a compensación

1.Comunidades energéticas

2.Instalaciones mejor dimensionadas  3 

Menores pérdidas energéticas

Actualidad y novedades regulatorias2.

Resumen de modalidades. Fuente IDAE.
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“Instalaciones  

próximas”

La generación y el  

consumo puede estar  en 

distintos edificios

Compensación  

simplificada para  obtener 

descuentos en  la factura

eléctrica

Claves de cualquier proyecto e instalación de autoconsumo fotovoltaico

Abolición del Peaje  

de respaldo  

“Impuesto al Sol”

Posibilidad de que  varios 

consumidores  compartan 

una misma  instalación
El RD 244/2019

Supone

Se facilita la instalación de  

sistemas de autoconsumo en  

grandes complejos: Campus  

universitarios, complejos,  

hospitalarios o espacios  

deportivos

Establece las  

comunicaciones entre  

AAPP,s, distribuidoras y  

comercializadoras  

eliminando trámites

Se facilita que la  

inversión la pueda  

realizar un tercero.  Crea 

nuevos modelos  de

negocio

Mejoras  

adicionales

3.
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EMPLAZAMIENTO

DIMENSIONADO UTILIDADES

HISTORICO DE CONSUMOS

Evaluación del 

potencial

Comprobar que la  

ubicación este libre de  

restricciones

Autonomía

Electricidad en  

cualquier lugar

Productividad

Últimas facturas de  

electricidad

Aspecto clave

TIPOS DE  

CONSUMIDORES  

“NICHOS”

PERFIL DE  

CONSUMO

CLAVES DE  

VIABILIDAD

Viviendas

Oficinas  

Hoteles  

Geriátricos  

Escuelas  

Polígonos

Pymes industriales

Generación

Consumo

GESTIÓN DE CONSUMO

Acoplamiento entre horas de  
generación y consumo

Mayor acoplamiento y consumo  
mayor rentabilidad

1.
PREESTUDIO  
DEL CLIENTE

3.
ESTUDIO DE  

VIABILIDAD

2.
EQUIPAMIENTO

• Provincia

• Tarifas, facturas

• Consumos electricidad, gas

• Suministro

• Técnicos

• Económicos

• Esquema de componentes

Calculo  

preciso  

“in situ”  

DATOS:

DIMENSIONADO

*

Claves de cualquier proyecto e instalación de autoconsumo fotovoltaico3.

A tener en cuenta
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Estudio de viabilidad debe contemplar un cálculo preciso con mediciones in  situ del 
dimensionado requerido en la instalación que contemple:

ESTUDIO DE VIABILIDAD

1. DATOS DE SUMINISTRO 2.DATOS TÉCNICOS 3.DATOS ECONÓMICOS

-Zona climática (CTE) -Potencia instalación (kW)

-Energía producida (kWh/año)

-Energía autoconsumida  

(kWh/año)

-Energía vertida a red  

(kWh/año)

-Cobertura anual de la  

demanda (%)

- Energía autoconsumida (%)

-Ahorro bruto €/año -Pay back (periodo de
-Perfil de consumo (horarios,  

picos de potencia, etc.) -Factura eléctrica final retorno en años)

- Potencia contratada (kW) estimada (€/año) -Características de
-Modalidad de autoconsumo  posible 

o previsible en adelante  asociada a 

rentabilidades, uso  compartido, etc.
- Consumo (kW/año) -Ingresos por vertido a  la 

red (si es el caso

consumo (horarios,

picos de potencia, etc.)

- Factura eléctrica (€/año) €/año)

- Coste unitario (€/kWh) -Superficie necesaria disponible  

cubierta o tejado.

-Orientación optima de los  

paneles

-Ahorro neto (€/año)

-Inversión (€)

3. Claves de cualquier proyecto e instalación de autoconsumo fotovoltaico

CONTEMPLAR DIAGNOSTICO ENERGETICO PROPONIENDO MEDIDAS DE EFICIENCIA
realizando una alternativa de estudio contemplando las mejoras
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MANTENIMIENTO Y POST VENTA
Comprobando periódicamente el rendimiento de la instalación



Criterios a valorar en la instalación fotovoltaica a montar

1.
Relación entre la  energía

autoconsumida  y el excede
producido

2.
Relación entre la  

generación fotovoltaica  y el 
consumo anual

3.
Ahorro anual obtenido  en 
la factura aportado  por la

instalación

4.

Inversión necesaria

PERFIL  

RESIDENCIAL

PERFIL COMERCIAL

Horas Horas

Energía (kW/h)

Horas

Perfiles medios diarios residencial y comercial de consumo.

Fuente: Ministerio de Industria, Energía y Turismo, Análisis de PwC
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Producción (1,75 KW)

Producción (5 KW)

Generación ≥  

40% consumo

Criterios de inversión

1. Maximizar autoconsumo-minimizar excedente

2. Generación superior al 40% del

3. Ahorros anuales del 20%

4. Paybacks de entre 7 y 10 años para residenciales y 15 años para comerciales

3. Claves de cualquier proyecto e instalación de autoconsumo fotovoltaico
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PRODUCTION  

19,62 kWh

CONSUMPTION  

13,27 kWh

Self consumption  

56,0 %

Feed-in  

44,0 %

Self production  

Autarky

84,9 %

Additional purchase  

15,1 %
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Principales nichos de mercado y sus particularidades4.
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· El cliente no compra una instalación. El cliente compra energía ·

Energía limpia a  

precio cerrado  para 

los próximos  25

años

Libre de  

fluctuaciones  

del mercado

Libre de  

emisiones  

de CO2

Instalación de 100 kW

Energía Anual Producida

Energía Producida en 25 años

Coste de la instalación + mto +  
renovación electrónica en 25 años

Coste Energía Producida

159.720 kWh

3.593.700 kWh

135.000 €

3,76 c€/kWh

Principales nichos de mercado y sus particularidades
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Unifamiliares

~500

~400
~50 ~5 ~10 >1.000

Bloques y pymes Servicios Regantes Industria Total

Fuente: Monitor Deloitte, Los retos y las necesidades de las redes para el despliegue eficiente del autoconsumo, Dic/2018

Instalaciones de autoconsumo en España en 2030 (1)

(# miles)

Principales nichos de mercado y sus particularidades4.
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NEW- BALANCE IBERIA
Oficinas centrales en Vigo

Instalación, de 42 kWp
146 paneles solares
permitirá cubrir más del 30% del consumo en las oficinas

centrales de la filial española de la marca deportiva.

Inversión amortizable en  
cuatro años
Producción de 49.500 kWh/año, lo que permitirá  la total 

amortización de la planta en un período  de tan solo 

cuatro años.

Principales nichos de mercado y sus particularidades
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Solar + Battery + EV Accelerates Payback Time
As costs fall, payback will be shorter in UK and Germany

United Kingdom  

Germany

1.8 1.2

Como ejemplo:
Añadir un coche eléctrico a la vivienda permite reducir a  la mitad 

el tiempo necesario para amortizar la

inversión en una instalación fotovoltaica con baterías.

Source: IEEFA

En Alemania, una instalación media, con 4 kWp de placas, 8 kWh de
almacenamiento y un coche eléctrico con unos 35 kWh de batería, permitirá
reducir de los 9 años actuales a los tres años en 2025.
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El VE el principal aliado del autoconsumo en los edificios4. Principales nichos de mercado y sus particularidades4.



El autoconsumo potencia el papel activo del consumidor siendo un elemento clave.

Los consumidores que participen activamente en el modelo como productores y consumidores de  energía son 
conocidos como “PROSUMERS” en castellano, prosumidores.

AGREGACIÓN

Generación  
distribuida

Baterías

Vehículo
eléctrico

Gestión  
de la

demanda

Diagrama de políticas y medidas en EERR, s comprendidas en el PNIEC que  impulsan 

un papel activo del consumidor en la generación, gestión y  almacenamiento de 

energía. Fuente IDAE.

El autoconsumo abre la puerta a nuevos modelos de  negocio 

como el caso de las ESE,s (Empresas de  servicios

energéticos).

Se crea la figura del AGREGADOR DE LA DEMANDA

5.
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Nuevos modelos de negocio



Las nuevas comunidades energéticas

El Ayuntamiento de Albalat, un pequeño municipio (apenas 4.000 habitantes) en  el que el 

consistorio local y dos cooperativas –Sapiens Energía y Alterna Coop– van  a poner en marcha 

una instalación de más de 70 kWp

Nuevos modelos de negocio5.
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Nuevos modelos de comercialización. EL RENTING

5.
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Nuevos modelos de negocio



Oportunidades para las empresas de  LA SAFOR6.
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• La Safor cuenta con empresas de software, electrónica, agroalimentarias, 
ingeniería o de tratamientos de datos, entre otros, que son todo un referente 
en sus respectivos campos de actividad. 

• Las PYMES son la inmensa mayoría de empresas en la comarca y la CV.

• El tejido empresarial de La Safor está compuesto por:
• 503 son industriales
• 1.491 se dedican a la construcción
• 8.489  son de servicios.
Fuente  DIAGNOSTICO TERRITORIAL DE LA SAFOR 



Marco regulatorio  

favorable

Ayudas, 

subvenciones y 

nuevos modelos 

de financiación

Ahorros energéticos y 

productividad, 

diferenciación  y VA

Coste kW/h 

económico y 

precio fijo 

durante 25 

años

Conocer  

posibilidades y  

ventajas a la medida 

es crítico

Ofrecer la mejor  solución 

en términos  de 

rentabilidad,  facilidad y

comodidadGanar reputación 

sostenible   y 

posicionamiento ante  

los clientes
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El autoconsumo es una inversión muy interesante que requiere 
del soporte y servicio de empresas especializadas

ASELEC. Asesoramiento profesional7.

Un especialista se 

preocupa de ello para que 

nosotros nos ocupemos 

de nuestro negocio



Valor más allá del producto en un buen servicio.

El valor que aporta el instalador está en:

• El proyecto que diseña

• La eficiencia y los ahorros que consigue

• La calidad y diligencia de la mano de obra

• La idoneidad de los productos instalados

• El servicio de mantenimiento y posventa

• La garantía de un profesional con capacitación técnica
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ASELEC. Asesoramiento profesional7.



ASELEC. Asesoramiento profesional7.
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800 empresas en la provincia de Valencia  y más de 70 en La Safor

________________________________________________

__

Para ampliar cualquier información relacionada

no dudéis en contactar con ASELEC

Juanjo Catalán Giménez – Asesor Estratégico
Socio Co-founder de MENTAKERS

jcatalan@aselec.es – 649165419

Carlos Sánchez Torres – Secretario Técnico

csanchez@femeval.es – 963719761

GRACIAS POR

VUESTRA ATENCIÓN
________________________________________________

_
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